


Agenda;

1. Welkom (Arjen Leenhouts)
2. Opening en Introductie CIO (door Jeroen Crajé)
3. Introductie Greenchoice (door Remy Stolk en/of  Ehssane Gounou)
4. HC presentatie door Arjen (45 min.):

• Korte uitleg Energiemarkt en wat er speelt
• 1. Periode ophalen commitmentronde
• 2. Periode van klikken energieprijzen
• 3. Start levering door Greenchoice
• 4. Wat nu te doen met 2024 en 2025? 

5. Greenchoice
6. Pauze
7. Vragen die door u gesteld zijn; zie presentatie
8. Vragen direct uit deze zaal (in combinatie met punt 7 mogelijk)
9. Afsluiting (en eventuele acties)



Wie is Hellemans Consultancy?

• Grootste energie (inkoop)adviesbureau van Nederland met circa 25 jaar ervaring
• 40 specialisten met een breed Europees network
• Sinds 2016 onderdeel van Unica
• Jaarlijks inkoopvolume van circa 7 miljard kWh elektriciteit en 2 miljard m3 aardgas (méér dan 10% 

van de Nederlandse zakelijke markt: 50% van de Zorg, 8000 scholen, 180 Gemeentes,  Suikerunie, 
APM terminals etc etc) 

• Alle disciplines in eigen beheer van administratie tot IT, van technisch advies tot inkoopadvies (voor 
profit en non-profit), marktanalisten en traders

• We zijn sterk vertegenwoordigd in de zorg, overheid, industrie en onderwijs
• En last but not least: onafhankelijk!

• EN….. In 2006 al begonnen met Energie voor Kerken



Onafhankelijk

• Hellemans Consultancy handelt 
transparant en onafhankelijk 

• Wij zijn het enige adviesbureau in 
Nederland welke deze verklaring 
heeft verkregen



Een greep uit onze klanten

http://energievoorscholen.nl/
http://energievoorkerken.nl/


Integrale aanpak

Energie inkoop

Regelgeving

Energie opwek

Energie reductie

Leveringszekerheid

Omgeving E-mobiliteit

?



Het collectief EVK anno mrt 2023:



Het collectief EVK anno mrt 2023:



Acties door de tijd heen ivm ronde ‘23 – ‘25:

1. Ophalen
commitment 

2. “klik”periode
inkoop 2023 

3. Start levering 
2023 

24 feb 2022Start 
oorlog OekraineGasprijzen

blijven maar 
oplopen

Gaskraan 1e keer
dicht door Rusland

Gasbergingen? 

Droogte, hoge
gasvraag Azie, en 
uitval Nortstream

Zachtste winter 
in tijden! 
Daardoor



Twee zaken erg verandert de laatste 1 ½ jaar: 

Twee zaken die leveranciers de nek (bijna) 
omdoen:
- Enorm hoge prijzen: zekerheidsstellingen:

margin calls
- Enorme onbalans in het net: onbalanskosten

zon



Acties door de tijd heen:

1. Commitmentronde start sept/okt. 2021 – nov. 2022
2. Idee is niet nogmaals contracten te gaan versturen maar een juridisch geldende

commitmentverklaring: voor iedereen gemakkelijker (nabellen etc) 
3. Juridische check op commitment door verschillende leveranciers
4. Marktverkenning parallel gestart: gesprekken met verschillende leveranciers gevoerd
5. Vanaf oktober start verzamelen commitmentverklaringen : reminders versturen, nabellen etc
6. Eind 2021 en begin 2022 eerste offertes opgevraagd uit de markt: energiemarkt “hapert” 

met moeite twee offertes
7. Offertes zeer duur (4 voudige prijs –opslag dan normal) dus met commissie besloten te wachten…
8. Vervolgens die maanden de markt veelvuldig dicht (tradingdesks) en geen aanbiedingen mogelijk
9. Ondertussen jullie brieven gestuurd ter info: enorme prijsstijgingen energiemarkt!
10. 18 juli samenwerking met Greenchoice getekend en het “klikken”van de prijs kan beginnen. 

WAT IS ER GETEKEND EN HOE EN WAAROM KLIKKEN WE DAN?



Wat is er getekend mbt de € ? 



Inkoop: risico: hoe en wanneer: daarom opslag vast en “klikken” 

Leveringsperiode
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Moment van prijsbepaling
Contract ondertekening

Leveringsprijs

Presentator
Presentatienotities
Schommelende energieprijzen, kom ik zo nog op terug ***



Hoe “klikken” wij en waarom en op welk niveau?

Wij gebruiken deze modellen die 
we samen met een gerenomeerd kantoor
maken:   

Strategie 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 Gemiddeld

0,49 0,61 0,75 0,81 1,07 0,37 0,93 0,84 1,58 0,7 0,34 0,57 0,9 0,84 0,76 0,77

Kans kosten boven gemiddelde 0% 42% 43% 43% 39% 37% 47% 15% 43% 39% 41% 31% 42% 34% 38% 38% 38%
Kans gemiddelde kosten 100% 15% 14% 13% 12% 9% 13% 22% 11% 9% 11% 17% 16% 11% 14% 15% 14%
Kans kosten onder gemiddelde 0% 42% 43% 44% 48% 54% 40% 63% 46% 52% 48% 52% 43% 55% 48% 47% 48%

0,52 0,61 0,71 0,64 0,8 0,42 0,35 0,69 1,16 0,59 0,35 0,56 0,55 0,68 0,62 0,62

Kostenverschil gemiddelde uitkomst en 5% meest 
ongunstige uitkomsten

Kostenverschil gemiddelde uitkomst en 5% meest 
gunstige uitkomsten



En dan moet er “geklikt” worden voor 2023…. 

Prijzen in de markt
Inmiddels 7x hoger

Wat nu te doen?
- oorlog
- enorme dreiging gas te kort: gasvelden
- droogte (kolen)etc
- ”Perfect storm”
- we overleggen met meerdere traders: “klikken
- 15e dec deadline klikken : liefst niet in de winter



Acties door de tijd heen: Prijzen 2023

GAS



Acties door de tijd heen: Prijzen 2023

EL



Eén van de nieuwsbrieven (def. prijzen)

Vanaf juli meerdere brieven
Verstuurd naar u met info 
over de enorm stijgende prijzen





Nu 2024 kopen? Op de dagmarkt gaan; variable ? 

Variabel/spot:700,-/MWh



Variabel / spot of future? 



Variabel / spot of future? 



Variabel / spot of future: los van risico, wat is 
goedkoper? 

El. Prijzen
Euro/MWh





Vragen Greenchoice:

• Zijn





VRAGEN:

• Zijn er naast Greenchoice andere leveranciers gevraagd?
Ja; alle grotere leveranciers zijn gevraagd

• Verduurzaming Vastgoed; zijn er subsidiemogelijkgheden?
Ja; als deze bij ons bekend zijn, zoals de DUMAVA of nu dan de TEK,  wijzen wij
het collectief daar op

• Kan er wat gedaan worden aan de enorme prijsstijging?
Ja en Nee; aan de prijs zelf niet, we hebben Greenchoice nog gevraagd de prijs
met 2024 te willen middelen maar dit is financieel niet haalbaar. Ja; het prijsplafond.

• Moeten we oppassen met een ondergrens t.a.v. het volume?
Nee; we hebben 100% bandbreedte (uniek in huidigemarkt!)



VRAGEN:

• Waarom is er commitment gegeven aan Greenchoice t/m 2025?
Dit is niet juist: commitment is afgegeven aan EVK, aan Greenchoice 1 jaar.

• Wat kunnen wij als kerk doen om te besparen/verduurzamen om zo 
de maandelijkse energielasten te verlagen? 

• Regeling kerken ontzorgen. Wat doet het collectief in samenwerking met 
Greenchoice eraan om de deelnemers van het collectief Energie voor 
Kerken financieel bij te staan voor het kalenderjaar 2023? 

• Welke maatregelen overweegt het collectief te nemen om herhaling 
van de huidige situatie te voorkomen? 



VRAGEN:

• Hoe wordt de inkoopstrategie bepaald?
Hier zijn allerlei modellen voor en simmulatie’s. Wij bespreken de inkoopstrategie regelmatig
met de CIO-k commissie. Vooral risico’s mijden is belangrijk en continuiteit in de prijs.
Helaas is het nu oorlog!

• Wordt er bij de aanbesteding gekeken naar teruglevering:
Ja; dit wordt meegenomen in de “weging” maar terugleveren is steeds ongunstiger

• Waarom is er commitment gegeven aan Greenchoice t/m 2025?
Dit is niet juist: commitment is afgegeven aan EVK, aan Greenchoice 1 jaar.

• Had er anders gecommuniceerd kunnen worden?
JA en nee; achteraf hadden we eerder een dergelijk vergadering moeten
initieren maar een dergelijke situatie is in 16 jaar nog nooit nodig geweest en wij hebben in
de zomer al onze eerste brieven verstuurd over de enorme prijzen in de markt
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